
２０２３年１１月１６日（木）
１０：００～１７：００

レクザムホール （香川県県民ホール）

小ホール棟４階 大会議室
高松市玉藻町9-10 TEL （087）823-3131

日 時

場 所

講 師 株式会社マーケティングアシストプロジェクト
代表取締役社長 青木 宏人 氏

参加対象

・営業、マーケティング、経営企画部門などの管理者、担当者
・マーケティングの基礎を学びたい方
・マーケティングを実務で活かせるようになりたい方

営業に求められるマーケティング思考セミナー

開催のご案内
本セミナーでは自社のマーケティング活動に活かしていた
だくことを目的に、マーケティングのそもそも論からフレーム
ワーク等について解説いただき理解を深めていただきます。
ターゲット顧客の見極め方や顧客価値、新商品・サービス
の発想法をなどについても事例を交えながら学んでいた
だき、ワンランク上の視点を身につけていただけます。

プ ロ グ ラ ム

５．競争優位の築き方 【演習】
・戦い方の軸
・勝ちパターン

６．新商品・サービスの発想法 【演習】
・顧客の不満アプローチ
・競合の模倣を防ぐ方法

７．新規顧客を開拓する思考法 【演習】
・購買段階別プロモーション手法
・インフルエンサーへのアプローチ

８．ケーススタディ 【グループ討議】
・中小企業の事例でマーケティングの知識を活用する

９．まとめ
・マーケティング思考力を高めるために

１．マーケティングを理解する【演習】
・マーケティングとは
・マーケティングのフレームワーク
・売上低下の原因は？

２．ターゲット顧客の見極め方 【演習】
・市場細分化
・成功アプローチ
・購買体験フローの理解

３．顧客の買う理由の把握方法 【演習】
・顧客価値とは
・顧客価値を把握する視点

４．中小企業が活かすべき強み 【演習】
・強みの分類
・強みの抽出法

四国生産性本部



申 込 要 領

参 加 申 込 方 法

お申し込み
方 法

当本部HP(https://www.spc21.jp/）よりお申し
込みください。
参加者の変更、キャンセルも同様です。
ただし、11月15日（水）以降のキャンセルに
ついては、参加費の全額を申し受けますので、
代理の方のご参加をお願いします。

お申し込み
期 限 ２０２３年１１月１４日（火）

参加費の

お支払い

方 法

セミナー終了後、連絡担当者様宛に請求書を
郵送いたしますので、四国生産性本部の指定
口座へお振り込みをお願いいたします。
なお、恐れ入りますが、振込手数料は貴社にてご負
担願います。

お申し込み
お問い合せ先

四国生産性本部
〒760-0033 高松市丸の内２番５号(ヨンデンビル)
ＴＥＬ(087)851-4262 ＦＡＸ(087)851-4270

HP：https://www.spc21.jp/
E-mail：toiawase@spc21.jp

個人情報の
取扱いに
つ い て

（1）参加申込によりご提示いただきました個人情報は、当本部の個人情報保護方針に基づき、安全に管理し、保護の徹底に努めます。
なお、当本部個人情報保護方針の内容については、当本部ホームページ（https://www.spc21.jp/）をご参照願います。
参加されるご本人、申込責任者の皆様におかれましては、内容をご確認・ご理解の上、お申込みいただきますようお願いいたします。

（2）個人情報は、本セミナーに関わる参加者名簿等の作成ならびに当本部が主催･実施するサービスのご提供や事業のご案内のために利用させて
いただきます。但し、法令に基づく場合などを除き、第三者に開示、提供することはありません。

（3）個人情報の開示、訂正、削除については、総務広報部個人情報保護担当窓口（tel 087-887-0512）までお問い合わせください。
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レクザムホール （香川県県民ホール）
高松市玉藻町9-10 TEL. （087）823-3131

●JR高松駅より徒歩10分
●ことでん高松築港駅より徒歩8分
●ことでん片原町駅より徒歩10分

交 通
●近くに県営玉藻町駐車場
があります。（有料）駐車場

参 加 費
(1名様分・税込)

会員企業 29,700円 一般企業 35,200円

株式会社マーケティングアシストプロジェクト

代表取締役社長 青木 宏人 氏

中小企業診断士
アミューズメント業界で１４年間営業活動に従事した後、
２００８年４月に経営コンサルタントとして独立。

経営戦略やマーケティング戦略の立案と実行支援など約
２００社のコンサルティング支援を実施。

２０１４年に㈱マーケティングアシストプロジェクトを設立し、
代表取締役社長に就任。

経営戦略やマーケティング等のテーマでセミナーや研修
講師として多数登壇。現在も、中小企業のマーケティング
戦略の立案と実行支援などのコンサルティング事業や研
修などの人材育成事業を行っている。

著書：マーケティングＰＤＣＡの教科書（デザインエッグ社）

あおき ひろと

講 師 紹 介

※参加費には、テキスト代、昼食代、消費税を含みます。
※会員企業には、複数参加割引および早期申込(8月末
まで)割引の特典があります。
詳細については当本部のHPをご参照ください。


